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Sisältö



• Liikevaihto kasvoi viisi prosenttia ja hyvänä jatkuneen kysynnän 
vauhdittamana jatkoimme kehitysuralla strategian edistämisen, Oulun 
investointiohjelman sekä muiden pitkäjänteisten toimenpiteiden osalta 
laadun ja kannattavuuden parantamiseksi

• Tuotannollisesti toinen vuosineljännes sujui ilman häiriöitä

• Katsauskauden saadut tilaukset olivat 12,9 miljoonaa euroa, 46 prosenttia 
enemmän kuin vertailukaudella 

• Markkinaympäristö on säilynyt vahvana sekä puolustusteollisuudessa että 
erityisesti puolijohdeteollisuuden asiakkuuksissa

• Tilauskanta katsauskauden päättyessä oli ennätyskorkealla 25,9 miljoonan 
euron tasolla, mikä on 31 prosenttia vertailukautta korkeampi – näkymä 
ulottuu jo vuoden 2027 loppupuolelle

• Oulun tehtaan laajennusinvestointi etenee aikataulussa ja budjetissa

Q2/2026 pääkohdat
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• Liikevaihto 10,6 (10,1) miljoonaa euroa, liikevaihdon kasvu 5 %

• Liiketulos 0,4 (0,2) miljoonaa euroa, 4 (2) % liikevaihdosta

• Osakekohtainen tulos 0,03 (-0,02) euroa

• Liiketoiminnan rahavirta 1,0 (0,6) miljoonaa euroa

• Saadut tilaukset 12,9 (8,8) miljoonaa euroa, kasvua 46 %

• Tilauskanta katsauskauden lopussa 25,9 (19,8) miljoonaa 
euroa, kasvua 31 %

• Omavaraisuusaste 60,9 (59,3) %

Q2/2026 lyhyesti
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Q2/26 liikevaihto 10,6 M€, kasvua 5 %
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• Liikevaihto 10,6 (10,1) miljoonaa euroa, kasvua 5 %

• Liikevaihdon kasvua vauhditti hyvänä jatkunut kysyntä sekä 
alkuvuoden aikana tehdyt panostukset kunnossapitoon ja 
resursointiin, jotka paransivat kapasiteettia ja toimitusvarmuutta.



Q2/26 liikevaihto 10,6 M€, kasvua 9 %
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Liikevaihto asiakassegmenteittäin

• Liikevaihto kasvoi 52 % vertailukaudesta ja oli 3,6 
miljoonaa euroa.

• Puolustusteollisuuden kysyntä 
pysyi edelleen korkealla 
tasolla vuoden toisella neljänneksellä.

• Liikevaihto laski 14 % vertailukaudesta ja oli 2,7 
miljoonaa euroa.

• Liikevaihdon lasku johtui loppuasiakkaiden 
heikosta kysyntätilanteesta sekä asiakkaille 
asetetusta kapasiteettirajoituksesta.

Puolustus, turvallisuus ja ilmailu Muut*
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• Liikevaihto laski 9 % vertailukaudesta ja oli 4,3 
miljoonaa euroa.

• Kysyntä pysyi korkealla tasolla, mutta 
liikevaihto laski asiakaskohtaisten 
kapasiteettirajoitusten vuoksi.

Puolijohdeteollisuus

*Muut -asiakassegmentti koostuu yhtiön aiemmin raportoimista Teollisuuselektroniikka-, Autoteollisuus- sekä Tietoliikenne-asiakassegmenteistä
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Ennätyskorkea tilauskanta, saadut 
tilaukset kasvoivat 31 %
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• Tilauskanta 30.6.2026 oli 25,9 (19,8) milj.euroa
• Tilauskanta kasvoi erityisesti puolijohdeteollisuus-

asiakassegmentin vahvan kysynnän seurauksena 
• Tilauskannasta 18,9 milj. euroa ajoitettu toimitettaviksi vuonna 

2026

• Saadut tilaukset tammi-kesäkuussa 25,2 (20,3) milj. euroa
• Saaduista tilauksista 41 % puolijohdeteollisuudesta ja 27 % 

puolustus-, turvallisuus- ja ilmailuteollisuudesta. 11,3
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Q2/2026 liiketulos 
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• Liiketulos 0,4 (0,2) miljoonaa euroa, 4 (2) % liikevaihdosta

• Katsauskauden liiketulosta paransivat parantunut tuote- ja 
asiakasjakauma sekä onnistunut kriittisen 
tuotantoprosessin vuosihuoltokatko.



Aspocompin tuotteiden kysynnän odotetaan jatkuvan hyvällä tasolla vuonna 
2026. Etenkin puolustusteollisuuden ja puolijohdemarkkinan kysynnän odotetaan 
jatkuvan hyvänä.

Aspocomp arvioi vuoden 2026 liikevaihdon kasvavan ja liiketuloksen paranevan 
vuoteen 2025 verrattuna. Aspocompin vuoden 2025 liikevaihto oli 38,2 miljoonaa 
euroa ja liiketulos oli 0,9 miljoonaa euroa.

Näkymät vuodelle 2026 ennallaan 
(julkaistu 25.2.2026)
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Vuoden 2026 strategiset painopistealueet

• Laajennusinvestointi etenee aikataulussa 
ja budjetissa

• Uusi automaattivarasto laajennussiivessä 
on otettu käyttöön

• Uusien tuotantolinjojen 
tehdashyväksyntätestaukset ovat 
käynnistyneet laitetoimitusten edetessä 
suunnitellusti

• Puolustus-, turvallisuus- ja 
ilmailuteollisuuden asiakkaiden osuuden 
lisääminen, ja puolijohdealan riippuvuuden 
vähentäminen

• Asiakkuuksien ja tuotteiden määrän 
kasvattaminen ja sitä kautta 
valmistautuminen vuosien 2027 ja 2028 
orgaaniseen kasvuun

• Tuotannon uusien laitteiden asennukset 
sekä tuotannon läpivirtauksen 
varmistaminen investointiprojektin aikana

• Voimakas panostus tuotannon laatuun, 
mikä vaikuttaa positiivisesti 
kannattavuuteen, kapasiteettiin ja 
toimitusvarmuuteen 

• Kunnossapito osana yhtiön kriittisiä 
ydinprosesseja

Oulun tehtaan investointiohjelma Markkina-aseman vahvistaminen 
valituissa asiakassegmenteissä

Panostukset tuotannon laatuun ja 
kunnossapitoon
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Taloudelliset tavoitteet
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Liikevaihto 

>100 M€
pitkällä aikavälillä

Kannattavuus

10%
liikevoitto-% 

keskipitkällä aikavälillä

Oulun tehtaan 
kapasiteetti

>50%
Investoinnit Oulun tehtaan 

laajentamiseen vuosina 2026–
2027

Omavaraisuusaste

>40%
Strategiset investoinnit ja yritysostot

Välitysliiketoiminnan 
kasvattaminen 

kumppaniverkostoa 
laajentamalla.

Aspocompin strategia keskittyy vahvistamaan yhtiön nykyistä markkina-asemaa ja kasvua etenkin Puolustus-, turvallisuus- ja ilmailu- sekä 
puolijohdesegmenteissä lisääntyneen kysynnän takia.



• Vahva kysyntä sekä puolustusteollisuudessa että puolijohdeteollisuudessa 

• Ennätyskorkea tilauskanta ja erinomainen, pitkäjänteinen näkymä jopa 
vuoden 2027 loppupuolelle

• Heikomman katteen toimitukset Q2/2026 loppuun mennessä –
kannattavuuden odotetaan parantuvan  vuoden jälkimmäisellä puoliskolla 

• Fokus tuotannon laadussa ja saannossa, valmistautuminen vuoden 2027 
volyymin kasvuun sekä loppuvuoden laiteasennuksiin 

Yhteenveto
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Manu Skyttä, CEO



Lisämateriaalit



Suurimmat osakkeenomistajat 
30.6.2026
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10 suurinta osakkeenomistajaa, 30.6.2026 Osakemäärä Omistus, %

1 Joensuun Kauppa Ja Kone Oy 1 373 361 18,24

2 Etola Group Oy 1 158 898 15,40

3 Mandatum Henkivakuutusosakeyhtiö 358 861 4,76

4 Etola Erkki Olavi 352 631 4,68

5 Nordea Life Assurance Finland Limited 275 000 3,65

6 Montonen Mikko Juhani 273 115 3,63

7 Yli-Krekola Antti Veikko 215 085 2,86

8 Sijoitusrahasto Säästöpankki Pienyhtiöt 200 000 2,66

9 Lahdenperä Matti Kustaa 121 390 1,61

10 Koskinen Jouni Ilmari 112 702 1,50

10 suurinta osakkeenomistajaa 4 440 043 58,98

Muut osakkeenomistajat 3 087 679 41,02
Yhteensä 7 527 722 100



Hallitus

Puheenjohtaja Varapuheenjohtaja Jäsen

Ville Vuori Kaisa Kokkonen Jenni Enroth
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Jäsen

Anssi Korhonen



Johtoryhmä

Toimitusjohtaja

Manu Skyttä
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Teknologiajohtaja

Mitri Mattila

Operatiivinen 
johtaja

Pekka
HolopainenKaupallinen johtaja 

ja toimitusjohtajan 
sijainen

Antti Ojala Hanna-Leena
Keskitalo

Terhi Launis

Henkilöstöjohtaja
Talousjohtaja



Please contact 
Aspocomp Sales team

And follow us at:
www.aspocomp.com

https://aspocomp.com/contacts/sales-and-marketing/
https://aspocomp.com/
https://www.linkedin.com/company/aspocomp/
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